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丸紅出身のプロネゴシエーターが語る 

最強・最速で思い通りの結果が得られる交渉の準備と進め方

がわかる！ 

『ビジネス交渉力の鍛え方 元商社マンが明かす  

最強！ 最速！ の鍛え方！』1１月２5日（金）発売 
 
  

「そもそも交渉のイロハを学びたい」「もっと交渉力をつけたい！」と願う人に向けて、交渉相手に対

して優位にスタートラインに立てるコツを書き下ろした新刊書籍『ビジネス交渉力の鍛え方 元商社

マンが明かす 最強！ 最速！ の鍛え方！』が 11 月 25 日(金)に株式会社セルバ出版にて発売され

ます。 
 
 

本書は、総合商社で 33 年間、これまでに国内外でさまざまな交

渉にかかわってきた経験豊富な著者が、優位にスタートラインに立

てて交渉をうまく遂行するためのコツをやさしく解説しています。 

是非、最後までご覧いただきたい中身の濃い内容となっています。 
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＜書籍概要＞ 
タイトル：『ビジネス交渉力の鍛え方 元商社マンが明かす  
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慶應義塾大学商学部卒業後、丸紅株式会社で 30 年以上、 

国内外で数々の交渉に携わる。 

総合商社で培った交渉力に心理学的アプローチを加え体 

系化、誰もが交渉を成功させる 

プログラムを開発し独立。 

現在、ビジネス交渉のコンサルティングや研修、さらには、 

トップネゴシエーターの育成に力を入れている。弁護士向け 

に“どんな相手でも思い通りに動いてくれる心理交渉術”を 

レクチャー、映画のスポンサー交渉など、幅広い分野で、 

交渉の専門家として活躍中。 
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